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3 segments porteurs : technologies propriétaires

Å Sécurité -Utilitaires 
Å PDF 
Å Photo

Ventes par abonnement en mode SaaS

75% de revenus récurrents

95,5 % Particuliers (B2C) 

4,5 % Professionnels (B2B)

Claranova
Un « pure player Ẉ ǱǍɅɾ ȺẏǹǱȡʌȡɐɅ ǱǸ ȺɐȓȡǪȡǸȺɾ

203 Salariés

dont 40% en Europe

% de
CA

Amérique 
du Nord

39%

Europe

40%

Océanie

5%

Asie

5%

Reste du monde

11%

160+ Pays
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Notre Mission : 
Simplifier le numérique au quotidien

Offrir des logiciels fiables et conviviaux dont la simplicité, 

la performance et ȺậȡɅɅɐʬǍʌȡɐɅ ǍɅʌȡǪȡɳǸɅʌles besoins de 

nos utilisateurs
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- UTILITAIRES

Sécuriser, réparer et optimiser vos outils informatiques 
et vos recherches sur Internet
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Traduisez des documents PDF entiers 

en quelques secondes

Tirez parti de notre solution PDF 

aliment®e par lõIA

Convertir, éditer et signer en toute sécurité vos documents PDF
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Un portail technologique dédié au B2B
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Transformer vos meilleurs souvenirs en photos parfaites



Challenger sur des marchés en croissance
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1. Maximize Market Research, ñSecurity Software MarketïGlobal Industry Analysis and Forecast (2024-2030)ò, 2024

2. Business ResearchInsights, ñPDF Editor Software MarketReportò, 2024+ Grand View Research - Digital Signature Market Size & Share, Industry Report, 2030 +, Coherent Market Insights, 

Business Document Work Process Management (WPM market)

3. Expert Market Research, ñGlobal Photo Editing Software MarketOutlookò, 2024
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PDF ṾDoc Workflows

~55B $ 2

+25% évolution annuelle

Retouche Photo

>! ṝ ᶵ ¶ặ (8% CA Groupe) 

~43B $ 3

+8% évolution annuelle

Utilitaires - Sécurité
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Acteur verticalement intégré, des marchés diversifiés
Un atout concurrentiel majeur Produits et 

technos 
propriétaires

Savoir -Faire
Acquisition 

client

Plateforme de 
Paiement

CRM
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Des produits et des technologies 100% propriétaires

Un savoir -faire avéré dans l'acquisition client et le marketing digital

Une plateforme de paiement propriétaire

Un CRM intégré et une gestion complète du cycle de vie client
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2025 
Un tournant décisif
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>ǸɾɾȡɐɅ ǱǸ ȺǍ ǱȡʬȡɾȡɐɅ ǱẏǸ-ǪɐɃɃǸɶǪǸ ǱẏɐǩȲǸʌɾ ɳǸɶɾɐɅɅǍȺȡɾǹɾ ṵPlanetArt )
Un nouveau périmètre plus lisible et plus performant 
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FY22A FY23A FY24A FY25E

ᶲᶵᶲ ¶ặ
ᶳᶮᶵ ¶ặ ᶲᶷᶴ ¶ặ

ᶲᶷᶰ ¶ặ

5,4%

6,4%

9,3%
± 10%

ᶯᶯᶶ ¶ặ

Nouveau Claranova
éǸʬǸɅʔɾ ¶ặ Ἁ ¶ǍɶȓǸ ụ

20,4%

FY25R

ᶯᶯᶶ ¶ặ

24%
du chiffre d'affaires Groupe 

avant cession

x2
Rentabilité

± 50%
du ROC normalisé Groupe 

avant cession
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118¶ặ ṵ-3%)

Chiffre dõaffaires 
annuel

Chiffres clés
FY 2025

. 

- 0,6 %
Croissance 

à taux de change 
constants

94 %
Chiffre dõaffaires ¨ 

lõ®tranger

+73 ¶ặ
Résultat net

24,1 ¶ặ
ROC normalisé* 

40 ¶ặ 

Capitaux propres

1,4%
Croissance 

organique

20,4 %
Marge 

opérationnelle**

* Le Résultat Opérationnel Courant (ROC) normalisé est un agrégat non strictement comptable utilisé pour mesurer la performan ce opérationnelle des activités. Il 
correspond au Résultat Opérationnel Courant avant impact IFRS 2 (charges liées à l'octroi d'actions aux salariés), des dotati ons aux amortissements, et de lõimpact IFRS 
16 sur la comptabilisation des contrats de location ** Rapport entre le ROC normalis® et le chiffre dõaffaires.
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Une situation financière assainie : un profil de risque renouvelé
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Ṵ ĥ ǪɐɃɳɶȡɾ ȺǸ ɾɐȺǱǸ ǱǸ ʌɶǹɾɐɶǸɶȡǸ ǱǸ ȺǍ ǪǸɾɾȡɐɅ ǱǸ æȺǍɅǸʌ!ɶʌ ɶǸǭʔ ȺǸ ᷾ ȲʔȡȺȺǸʌ ᷾᷉᷾ḁ ɳɐʔɶ ḀṹḂ ¶Ồ

118¶ặ
>țȡȒȒɶǸ ǱẏǍȒȒǍȡɶǸɾ

(37)¶ặ
Résultat Financier

Ñ1.6*

Effet de 
levier net

40 ¶ặ

Capitaux Propres

50 ¶ặ

Dette brute
-ᶯᶮᶶ ¶ặ

20,4 %
Marge

ROC normalisé

10*
¶ặ

Trésorerie

73¶ặ
Résultat net

Hors 10 M$ mis en 
caution à 12 mois

Objectif #1 
refinancement

S1-2026
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50/100

Une démarche RSE proactive

Claranova a renforcé sa démarche RSE et amélioré ses pratiques sur les volets 
environnementaux, sociaux et de gouvernance durant lõexercice 2024-2025. 

Lõam®liorationcontinue de la Notation extra -financière ESG dõEthiFinance

témoigne de cet engagement de long terme en faveur de la durabilité .

Premier Rapport de durabilité conformément à la directive CSRD.

Publication dõun Plan Stratégique ESG , bâti sur des objectifs concrets et 
mesurables ¨ lõhorizon 2030 qui serepose sur trois piliers fondamentaux :

Å une gouvernance responsable assurant éthique, transparence et protection des données ;

Å un engagement social fort : développement des compétences, diversité, sécurité et 

environnement de travail stimulant ;

Å une trajectoire environnementale pragmatique : réduire nos émissions de gaz à effet de serre, 

am®liorer lõefficacit® ®nerg®tique et promouvoir le recyclage et la circularit® des produits.

CSRD :périmètre FY2025 

comprenant PlanetArt 
et myDevices



Nos engagements 
environnementaux

Mesurer et réduire nos 
émissions de gaz à effet de 
serre

Suivre et augmenter la part 
des énergies à faible émission 
de carbone utilisées pour le 
stockage des données et les 
serveurs

Encourager la circularité et le 
recyclage des matériaux et 
des produits

Plan Stratégique ESG 2025 -2030
Nos engagements

Nos engagements 
sociaux

Accompagner le 
développement des 
compétences

Promouvoir la diversité 

Garantir un environnement 
de travail sûr et sain : « Zéro 
Dommage »

Encourager le dialogue 
social

Nos engagements en 
termes de gouvernance

Sensibiliser et former à la 
cybersécurité 

Protéger les données 
personnelles

Assurer un marketing 
transparent et responsable

Prévenir la corruption et le 
trafic dõinfluence
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Perspectives
solides
2025-2028
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Retour vers une croissance dynamique

Acc®l®rer lõacquisition 

client : notre force 

stratégique

Optimiser la performance 

financière

Conquérir de nouveaux 

marchés, notamment B2B, 

avec lõIA et notre technologie
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Une ambition claire pour 2028*
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150-160¶ặ
Chiffre d'affaires

TCAM de 8% à 11%

Doublement de la 
part du 

B2B
dans le CA

Forte rentabilitéMontée en puissance

* Sur l'exercice 2027 -2028 -ṴṴ MɅ ʌǸɶɃǸɾ ǱǸ éÃ> ¸ɐɶɃǍȺȡɾǹ ɳǍɶ ɶǍɳɳɐɶʌ Ǎʔ >!ị  ṴṴṴ EǸʌʌǸ ȒȡɅǍɅǪȡȇɶǸ ɅǸʌʌǸ ɾʔɶ éÃ> ɅɐɶɃǍȺȡɾǹ 

23% - 25%

Marge opérationnelle**

Proche de 0
Levier net***

Endettement sain
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Claranova , des communications et échanges 
réguliers avec les actionnaires

Des publications trimestrielles

ĆɅ EɐǪʔɃǸɅʌ ǱẏMɅɶǸȓȡɾʌɶǸɃǸɅʌ ĆɅȡʬǸɶɾǸȺ 

Un Club des Actionnaires actif depuis 2016
ÅPlus de 400 membres
Å5 à 6 rencontres annuelles minimum avec le 

management de Claranova
(Webinaire/Physique)

ÅCondition pour être membre : détenir plus de 
100 actions Claranova

ÅAdhérez en ligne sur www.claranova.com

Une ligne aux actionnaires dédiée
ÅPour échanger et répondre à vos questions
Å0805 29 10 00 (appel non surtaxé)
ÅMardi au jeudi de 14h à 16h

http://www.claranova.com/
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Les dirigeants et administrateurs sont les 1 ers actionnaires du Groupe 

Euronext Paris - compartiment C
Transfert  sur Euronext Growth 
(A compter  du 11 février  2026)

ISIN : FR0013426004

TICKER  : CLA 

Répartition du capital en % au 30 juin 2025

Analystes  

!ǪțǍʌ ṝ ᶰṞᶴᶮặ ¸ǸʔʌɶǸ ṝ ᶰṞᶰᶮặ 



Un Groupe axé sur la croissance 
et la création de la valeur à moyen terme
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Pourquoi devenir actionnaire ?

Un acteur technologique de référence agile 
positionné sur des marchés porteurs

Des revenus récurrents et une forte 
rentabilité

Une situation financière saine

Des perspectives attractives et réalistes
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Merci
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Annexe
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